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1. INTRODUCCION

La relacion comercial entre el Per( y los veinte y ocho que conforman la Union
Europea (UE) se ha ido fortaleciendo entre los afios 2000 y 2017. Una muestra de ello es
el acuerdo comercial que entré en vigencia el primero de marzo del 2013 y el incremento
de las exportaciones e importaciones peruanas a lo largo del periodo de estudio. Como se
observa en el Figura 1.1, las exportaciones peruanas en los afios 2000 y 2017 fueron de
$ 1,050 y $ 6,531 millones respectivamente, asi mismo, en el afio 2011 se registrd la
exportacion mas alta del periodo de estudio, $ 8,702 millones; por otro lado, las
importaciones peruanas en los afios 2000 y 2017 fueron de $ 1,040 y $ 4,869 millones
respectivamente, siendo el afio 2013 con las importaciones mas altas de periodo, $ 5,200
millones. Este escenario ha sido favorable para el Perl ya que su balanza comercial
siempre ha estado positiva, es decir, sus exportaciones hacia la Unién Europea han sido
mayores que sus importaciones; es asi que esta brecha se ha mantenido por encima de $
1,000 millones a partir del afio 2002 hasta el 2017, siendo el afio 2011 con mayor
diferencia, $ 4,591 millones. De esta manera, la Union Europea llega a representar, en
promedio, cerca del 19% del total de las exportaciones peruanas, lo que le asigna como
uno de los principales mercados de destino de exportacion.

Figura 1.1
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Por otro lado, los productos méas exportados a la UE a lo largo de periodo de
estudio estan los minerales de cobre y sus concentrados (19.2%), catodos y secciones
catodos de cobre refinados (8.7%), oro (8.3%), minerales de cinc y sus concentrados
(6.0%) y demas de café sin descafeinar, sin tostar (5.9%). Sin embargo, a pesar que el
50% de lo exportado de centra en 5 productos, no se observa una concentracion alta; por
ejemplo, en la Figura 1.2, el indice de Herfindahl y Hirschman, que indica el grado de
concentracion dentro de un rango entre 0 y 10,000, siendo cero una sefial que no existe
concentracion y diez mil lo contrario, afirma que en entre los afios 2000 y 2003 hubo
concentracion moderada en las exportaciones peruanas, y en los afios posteriores no hubo
concentracion. Ademas, el nimero de empresas que exportan mas de $ 1,000 a la Unién
Europea crecieron en 78% desde el afio 2000 al 2017, entre ellas, se encuentran Southern
Pert Cooper Corporation, Compafiia minera Antamina, Minsur, Perd LNG y Sociedad

Minera Cerro Verde.

Figura 1.2

indice de Herfindahl y Hirschman y productos exportados
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2. OBJETIVOS

Para empezar, se presentara el objetivo general y los objetivos especificos de esta

investigacion.

Objetivo General

El objetivo general de la presente investigacion es comprender los factores
determinantes de las exportaciones peruanas, en el periodo comprendido
desde el afio 2000 al 2017 hacia los veinte y ocho paises que pertenecen a la

Unién Europea.

Obijetivos Especificos

Determinar si el acuerdo comercial entre el Pert y la Unién Europea, que
entrd en vigencia a partir del primero de marzo del afio 2013, ha sido
significativo y ha tenido efectos positivos en las exportaciones peruanas a

dicho destino.

Entender si el tipo de cambio real bilateral entre el Per( y los paises que
incorporan la Union Europea ha sido significativo y ha tenido efectos

negativos sobre las exportaciones peruanas a los paises mencionados.



3. PREGUNTAS DE INVESTIGACION

A continuacién, se presentara la pregunta general y las preguntas especificas de

la investigacion.

Pregunta General

¢Cuales son los principales factores determinantes significativos de las
exportaciones peruanas hacia los paises que conforman la Union Europea en el periodo

comprendido entre el afio 2000 y 2017?

Preguntas Especificas

¢Es posible que el acuerdo comercial entre el Pert y la Unidn Europea, vigente a
partir del primero de marzo del afio 2013, ha sido significativo y ha tenido un efecto
positivo sobre las exportaciones peruanas a partir de la fecha hasta el afio 2017?

¢Es posible que el tipo de cambio real bilateral entre el Per( y los paises que
forman parte de la Unién Europea ha sido significativo y ha tenido efectos negativos

sobre las exportaciones peruanas en el periodo de estudio?



4.  METODOLOGIA DE RECOLECCION DE LA
INFORMACION

En el siguiente apartado se desarrollard el proceso de analisis de las variables
incluidas en el modelo econométrico. Cabe recalcar que las variables usadas en la
presente investigacion son informacion secundaria puesto que se obtuvo a través de
distintas fuentes de acceso abiertos para paises como Espafia, Paises Bajos, Alemania,
Reino Unido, Italia, Bélgica, Bulgaria, Francia, Dinamarca, Suecia, Suecia, Polonia,
Portugal, Finlandia, Irlanda, Grecia, Eslovaquia, Lituania, Austria, Rumania, Estonia,

Hungria, Republica Checa, Eslovenia, Croacia, Malta, Chipre, Letonia y Luxemburgo.

En primer lugar, las exportaciones peruanas con destino a los veinte y ocho paises
pertenecientes a la UE se extrajeron de la fuente Adex Data Trade (ADT). Se usé la
informacion desde el afio 2000 al 2017 considerando todos los sectores econémicos. Los

datos estan en dolares y a precios actuales.

En segundo lugar, el Producto Bruto Interno (PBI) del Pert y de los paises de la
UE se obtuvo de la base de datos del Banco Mundial (BM) y se utilizé la informacion

desde el afio 2000 al 2017. Los datos se encuentran en délares y a precios actuales.

En tercer lugar, el PBI per capita del Per( y los paises de la UE se obtuvieron de
la base de datos del BM desde el afio 2000 al 2017.

En cuarto lugar, la distancia entre el Per( y los socios comerciales de la UE se
obtuvieron de la fuente de datos del Centre d'Etudes Prospectives et d'Informations
Internationales (CEPII). La distancia estd expresada en kilometros y se considera la

lejania entre los puntos céntricos de cada capital de los paises analizados.

En quinto lugar, las relaciones comerciales entre el Perd y la UE es una variable
dicotomica que tiene el valor de uno a partir del 2013 al 2017, y cero en los afios restantes.
La informacion se obtuvo de la pagina Acuerdos Comerciales del Per del Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo (MINCETUR).

En sexto lugar, la variable Landlocked o pais sin acceso a la costa es una variable
dummy que toma el valor de uno si el socio comercial no tiene acceso al mar y cero en

caso contrario. La informacién se obtuvo del CEPII.



En séptimo lugar, la variable Common Language o lengua comun es una variable
dicotdmica que toma la unidad si el Peru y el pais que pertenece a la Unidon Europea
comparten la misma lengua, y cero en caso contrario. La informacion se obtuvo del
CEPILI.

En octavo lugar, la variable Tipo de Cambio Real Bilateral (TCRB) se obtuvo de
diferentes fuentes ya que es un indicador construido siguiendo la formula de la Guia
Metodoldgica de la Nota Semanal del Banco Central de Reserva del Pert (Anexo 1). El
tipo de cambio nominal del Sol respecto a la unidad monetaria del pais de la Union
Europea se obtuvo de la base de datos de la United Nations Conference on Trade and
Development (UNCTADSTAT) vy los indices de precios del consumidor del World

Economic Outlook (WEQ) para los afios correspondientes de cada pais.

Finalmente, las variables llamadas términos multilaterales de resistencia al
comercio (TMRC) se construyeron siguiendo el concepto de lejania otorgado por Head y
Mayer en el 2003 (Anexo 2) con tres variables, la distancia entre el pais exportador e
importador, el PBI del pais importador y el PBI del mundo para cada afio correspondiente.
La primera se consiguio de la fuente de datos del CEPII y las restantes del BM.



5. METODOLOGIA DE ANALISIS DE LA INFORMACION

En esta seccion se procedera a analizar la metodologia usada para obtener los
datos y los resultados de la ecuacion propuesta, la teoria econdmica y las herramientas

cualitativas y cuantitativas utilizadas.

Primero se procederd a indicar como se estructurd la base de datos usada. La
informacidn fue administrada a través de una base de datos construida a partir de fuentes
de informacion estadisticas provenientes de instituciones reconocidas como La
Asociacion de Exportadores (ADEX), Banco Central de Reserva, Banco Mundial, CEPII,
Fondo Monetario Internacional (FMI), MINCETUR y UNCTADSTAT, y sera
depositada en un documento en Excel con el fin de exportarlas al programa Statal4 para

proceder con las estimaciones econométricas.

Segundo, se desarrollara la base tedrica del modelo de gravedad utilizada en la
presente investigacion. En un inicio, segun (Correia, 2008), la ecuacion de gravedad fue
propuesta en 1687 por Isaac Newton a través de la ley gravitacional universal la cual

explica la atraccion existente entre dos masas (p. 174). Esta esta formulada de la asi:

Fij = G * MiMj

Fij: Fuerza de atraccion entre i y j
G: Constante gravitacional
Mi Mj: Masas de i y j

Dij: Distanciaentreiyj

Después de ello, segun (Bacaria-Colom, Osorio-Caballero, & Artal-Tur, 2013) las
primeras investigaciones que realizaron modelos econométricos relacionados a los flujos
comerciales entre dos paises, aplicando la ley de la gravitacion universal, fueron

realizados por Tinbergen en el afio 1962 (p. 151); asi mismo, Péyhdnen (1963) fue otro
7



pionero en utilizar el modelo de gravedad. De esta manera, la forma basica del modelo

de gravedad del comercio desarrollado Tinbergen es el siguiente:

Fij= G * YiY]

D2jj

Fij: Flujo bilateral entre el paisiy j.
G: Constante gravitacional.
YiYj: PBI del paisiyj.

Dij: Distancia entre los paisesiy j.

Este modelo explica los determinantes de los flujos del comercio, implica la
relaciéon directa entre el PBI de los paises que comercian y es inversa respecto a la
distancia entre ellos. Afios después, Linnemann (1996) incluye, a su ecuacion, la variable
poblacion al modelo de gravedad con el motivo de revelar el papel de las economias de
escala; por lo tanto, la ecuacion de gravedad es la siguiente:

Xijt = Bo Yit Yjt Nit Njt Dij

La variable Xijt representa el flujo de comercio entre los paises i y j en el afio t,
Yit e Yijtes el PBI de los paises iy j en el tiempo t, Nit y Njt es la poblacion del paisiy j
en el tiempo t, y Dij es la distancia entre el pais i y j. Respecto a la ecuacion anterior, se
han otorgado diferentes interpretaciones que han dado ambigiedad a los signos
esperados; por ejemplo, (Sierra Ferndndez & Martinez Campillo, 2009) indican que,
primero, a mayor poblacién, mas diversificada su economia y, por ende, menor
compromiso comercial;, segundo, es posible obtener una economia de escala y
especializacion productiva, por lo tanto, el pais estard mas activamente en el comercio

internacional C 10).



A pesar de ello, se ha tratado de encontrar justificacion tedrica a la ecuacion de
gravedad en relacion a los diferentes temas relacionados al comercio internacional. El
primero en abordar el tema fue Anderson (1979) seguido por Bergstrand (1985, 1989) y
Helpman (1987); el primero de ellos explicé que la ecuacién mencionada se puede
deducir usando el supuesto de Armington (1969) el cual indica las propiedades de los
modelos del gasto a través de bienes diferenciados, y en el que todos los estados tienen
una funcion de utilidad igual; el segundo, partiendo del supuesto de la diferenciacién de
las empresas por pais de origen, indica que la ecuacion de gravedad es una derivacion de
un subsistema de equilibrio parcial procedente de un modelo de equilibrio general del
comercio mundial, es decir, es un hibrido entre el modelo de Heckscher-Ohlin, que
supone competencia perfecta y homogeneidad de bienes, y el modelo de Competencia
Monopolistica. Asi mismo, (Deardorff, 1995) sefiala que el éxito se debe a que cualquier

modelo de comercio internacional elaborara una ecuacién parecida (p. 10).

Por otro lado, hubo otros intentos para obtener justificacion tedrica de la ecuacion
de gravedad, uno de ellos es la demostracion, en el trabajo Krugman (1995) y Helpman
y Krugman (1985), que la ecuacion es, posiblemente, producto del modelo de
competencia monopolistica con rendimientos crecientes a escala. Deardoff (1998)
demuestra que la ecuacion de gravedad probablemente sea armonizable en el modelo
Ricardiano y en el de Heckscher-Ohlin. De igual manera, Evenet y Keller (2002)
mencionaron que la ecuacion de gravedad, bajo los supuestos de especializacién perfecta
e imperfecta del producto, fue resultante de la teoria de Heckscher-Ohlin y de la hipétesis
de rendimientos crecientes a escala. Por otro lado, Eaton y Kortum (2002) transformo un

modelo Ricardiano de comercio de bienes homogéneos que se ajusta a la ecuacion.

Posteriormente, a lo largo de las siguientes investigaciones sobre la ecuacion de
gravedad, los autores han ido agregando variables al modelo, relacionadas al comercio
exterior, en busqueda de mejores resultados. Como se indica en el trabajo de (Head, 2000)
la mayoria de autores afiaden otras variables con menos justificacion teorica pero que,
basado en la experiencia, han mostrado que son importantes en el modelo (p. 8). Las
variables expresadas en el trabajo de Head (2000) son PBI per céapita, Continuidad,
Relaciones coloniales o en idioma y Frontera; asi mismo, incluyen variables como
acuerdos comerciales y monetarios. Un reflejo de ello son los trabajos de Correia (2008),

Sierra y Martinez (2009), Bacaria-Colom et al. (2013), Serrano, Martinez, Rodriguez y

9



Salazar (2015), Ordofiez, K. Rojas, C. y Rojas, Y (2015) y Urcia (2016) quienes han

incluido las variables mencionadas y han encontrado relevancia en ellas.

Por otro lado, algunos autores han utilizado variables temporales en sus
estimaciones. Sin embargo, en el presente trabajo no se incluiran ya que es un enfoque
de Unico pais. Respecto al enfoque multi-pais y pais-Unico (Foldvar, 2006) indica que en
el enfoque de pais Unico se suelen evaluar dos ecuaciones ,tanto para exportaciones e
importaciones; asi mismo, es necesario omitir variables dummys temporales si se desea

una adecuada interpretacion de las variables explicativas que varian a través del tiempo
(p. 54).

Tercero, el tratamiento econométrico del caso de estudio es de datos de panel

puesto que la investigacion es de corte transversal y longitudinal.

Un modelo de datos de panel incluye una muestra de agentes econémicos para un
periodo determinado, combinando los datos de tipo temporal y estructural. El principal
objetivo de aplicar los datos de panel es para detectar la heterogeneidad no observable ya
sea en los agentes econdmicos o en el tiempo, también permite un analisis mas dinamico
incorporando el tiempo en los datos. Para (Mayorga & Mufioz, 2000) se analizan
principalmente dos aspectos que forman parte de la heterogeneidad no observable: los
efectos individuales especificos, los cuales no influyen de manera similar a cada agente

y los efectos temporales, cuyo efecto es igual (p. 3).

De igual modo, (Mayorga & Mufioz, 2000) mencionan que los datos de panel
permiten observaciones mas altas, incrementa los grados de libertad y reduce la
colinealidad de las variables, captura la heterogeneidad no observable e incorpora el

estudio series de tiempo juntamente con el de corte transversal (p. 5).

A continuacion, se presenta la formulacion genérica para los datos de panel.

yie=a+ B'Xie + pie + e

En primer lugar, para verificar si las variables tienen problema de estacionariedad
se realizaran las pruebas de raiz unitaria de Levin-Lin-Chu, Harris-Tzavalis, Im-Presaran-

Shin, Fisher, Dickey fuller y Phillips-Perron. Asi mismo, para identificar el problema de

10



multicolinealidad, es decir, la correlacion entre las variables independientes, se usara la
prueba VIF. Por otro lado, para identificar si el modelo es un panel de datos de efectos
aleatorios o de efectos fijos, se usara la prueba de Hausman para identificar,
estadisticamente, qué tipo de panel data seguir. Luego, se realizard la prueba de
heterocedasticidad para analizar si la varianza de las perturbaciones no es constante a lo
largo de las observaciones, si el test indica que existe el problema de heterocedasticidad
se procedera a corregirlo para que los estimadores sean robustos. Después, se realizara la
prueba de autocorrelacion serial para identificar si los términos de error del modelo no
son independientes entre si; en caso que se encuentre problema de autocorrelacion se
realizara la correlacién para obtener estimadores eficientes. Asi mismo, se utilizara la
prueba de p-valor, esta se usard para determinar si una variable es significativa, la
hip6tesis nula indica que la variable no es significativa para el modelo; también se usara
la prueba F para observar si las variables, en conjunto, son significativas. Por ultimo, se
realizara la prueba del R cuadrado ajustado para identificar la explicacion de las variables

dependientes sobre la independiente.

11



6. DESCRIPCION DE CASO

La presente investigacion busca analizar la importancia que tienen los determinantes de
las exportaciones peruanas hacia la Union Europea en el periodo comprendido entre los

afios 2000 — 2017 bajo el modelo de gravedad.

La relacion comercial entre el Per( y la zona econémica ha tomado mayor
importancia para el pais latinoamericano ya que la UE es una de las economias con mayor
bonanza; esta representa la tercera en comercio y quinta en produccion mundial. Tiene
un PBI per capita de US$ 41,2 mil, destacando los ingresos de Luxemburgo, Irlanda y
Paises Bajos (MINCETUR, 2018, p.1).

Asi mismo, la relacion comercial entre el Perd y la UE tuvo como origen la
negociacion previa entre la Union Europea y la Comunidad Andina (CAN); sin embargo,
dicha negociacion fue suspendida en el 2008. Cinco afios después, junto a Colombia, en
el afio 2013, entré en vigencia el acuerdo comercial Perd — Union Europea. El
(MINCETUR, 2018a) sefialé que el acuerdo es parte de una estrategia a favor de Peru
para convertirlo en un pais exportador, consolide mercados y forme una oferta exportable

competitiva (parr. 5).

Sin embargo, hubo, ademas el acuerdo comercial, otros factores que influyeron
en el incremento de las exportaciones peruanas hacia la UE en el periodo de estudio. Por
lo tanto, es necesario describir las posibles variables que fueron significativas para el

objetivo general.

6.1  Exportaciones peruanas hacia la UE

Las exportaciones del Per( hacia la Union Europea representaron, en el 2011, el 19% del
total exportado y es el tercer mercado mas importante después de China y Estados
Unidos. Asi mismo, Alemania, Inglaterra, Francia e Italia son los principales destinos,
dentro de las exportaciones peruanas. Por otro lado, en la Figura 6.1 se observa que la
estructura de las exportaciones en el afio 2000 estaba compuesto por sectores
tradicionales (74%) y no tradicionales (26%), estas estaban compuestas principalmente

por la mineria tradicional (72%) y pesca tradicional (17.1%), y agropecuario e industrias

12



(39.8%) y pesca (18.8%) respectivamente. Sin embargo, en el afio 2017 la estructura
cambid ya que el sector no tradicional tuvo una mayor participacion (42%) frente al sector
tradicional (58%); la primera estd compuesta por la mineria tradicional (69%) y petréleo
y gas natural (16.5%), la segunda, por agropecuario e industrias (65%) y pesca (11.9%).

Figura 6.1
Composicion de las exportaciones
TRADICIONAL NO TRADICIONAL
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Fuente: Elaboracién propia / Adex Data Trade

6.2 Producto Bruto Interno

El PBI es utilizado frecuentemente en los modelos de gravedad ya que representa el
tamafio de una economia. Ademas, (Krugman, Obstfeld, & Melitz, 2012) indican que
existen relaciones positivas entre el tamafio de un pais sobre el comercio internacional
(p. 12). La ejemplificacion de lo mencionado se puede observar en la Figura 6.2 debido
a que, en el 2017, las exportaciones peruanas se concentraron en Espafia, Alemania,
Inglaterra, Italia, Bélgica y Holanda, y dichos paises son los que tienen mayor producto

bruto interno en la Union Europea.
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Figura 6.2
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6.3 Distancia

La distancia es una aproximacién de los costos de transaccion, es decir, sera mas costoso

Ilevar el bien o servicio de un pais hacia otro si la distancia entre ambos es mayor. (Head,

2000) sefiala que la distancia usualmente es medida usando la metodologia del gran

circulo. Esta formula asume la forma de la Tierra como una esfera y calcula la distancia

minima a lo largo de la superficie (p. 5). En la Figura 6.3 se puede observar la relacion

inversa entre distancia y exportaciones; por ejemplo, la distancia entre el Per( y Chipre

es la més alta entre los paises de la UE, y las exportaciones peruanas hacia dicho destinos

son las méas bajas. Por otro lado, Espafia fue el principal importador de productos

peruanos Y es el pais con menor distancia.
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Figura 6.3
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6.4 Landlocked

La variable sin acceso a la costa o Landlocked refleja los sobrecostos que genera no tener
acceso al mar. Es decir, las exportaciones son menores a paises que presentan esta
dificultad. Por ejemplo, Eslovaquia, Austria, Hungria, Republica Checa y Luxemburgo
no tienen acceso a la costa y, tal como indica la teoria, son los paises que no son tan

representativos para las exportaciones peruanas.

6.5 Lenguacomun

Esta variable explica las facilidades de negociacién que brinda hablar una misma lengua
entre dos paises. Es decir, se espera que el compartir un mismo idioma influye de manera

positiva sobre las exportaciones.
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6.6  Tipo de cambio real bilateral

El tipo de cambio real bilateral explica el precio relativo de los bienes y servicios de una
economia respecto a otra. Se espera que una depreciacion del TCRB aumente la demanda
externa, es decir, las exportaciones ya que los bienes internos se vuelven mas caros (en
términos reales) en relacion con los bienes extranjeros. Por otro lado, ante una apreciacion

del TCRB se espera lo contrario.

6.7 Acuerdo comercial

El acuerdo comercial entre el Per y la Union Europea entr6 en vigencia en el 2013 y se
mantiene hasta la actualidad. Los objetivos generales a favor de las exportaciones
peruanas precisan en garantizar el acceso preferencial permanente a la UE,
incrementarlas y diversificarlas, propiciar el desarrollo de economia a escala y elevar la
productividad de las empresas. Asi mismo, en la actualidad, el 95% de los productos
peruanos ingresa a la UE sin pagar arancel y, en el afio 2021 lo hara al 100%. Por lo tanto,

se espera un impacto positivo del acuerdo comercial sobre las exportaciones peruanas..

6.8 Términos multilaterales de resistencia comercial

Esta variable explica las rémoras comerciales, es decir, dichos elementos que elevan el
coste de las transacciones para ambos paises. La propuesta dada por Anderson y Wincoop
(2003) para considerar los TMRC en la ecuacion de gravedad consistia en promediar las
barreras arancelarias entre los paises que comercian y tratarlas como un elemento que
eleva el coste de transporte para paises que comercian. Sin embargo, un método
alternativo para hallar el TMRC, y que serd utilizado en esta investigacion, es a traves del
indice de lejania del pais importador propuesto por Head y Mayer (2003).
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7.  ANALISIS Y DISCUSION DE RESULTADOS

A continuacion, se presentara el modelo utilizado, sus dificultades y el analisis de los

resultados.

El modelo usado analiza la relacion comercial entre el Perd y los veinte y ocho
paises de la Union Europea; sin embargo, la variable distancia no presento relacion,
respecto al signo esperado, con la teoria de la ecuacion de gravedad ademas que no es
estadisticamente significativa (Anexo 3). Segln (Urcia Erazo Maria Cecilia, 2016) este
problema podria estar vinculado a la presencia de valores atipicos o al tamafio de la
muestra de paises (p. 49). Ante la dificultad, se incluyeron once paises (Anexo 4) al

analisis para solucionar la significancia econdémica y estadistica de la variable distancia.

Por otro lado, la critica hecha por (Head, 2000) indica que el PBI tiende a
incrementar el R2 de las regresiones ya que es dificil imaginar un mundo en el que los
paises grandes no negocien entre si. Ademas, existe causalidad dado que las
exportaciones e importaciones son parte del PBI (p. 8). Por lo tanto, se reemplazo la
variable PBI por PBI per capita para el Pert y los paises de la Unién Europea en busca

de mitigar el problema.

Finalmente, la ecuacion representativa de las exportaciones peruanas a la UE esta

definida de la siguiente manera:

Log X ijt = Log PBI it + Log PBI jt + Log Distancia ijt + ACUE + Log TCRB

ijt + Landlocked + Lejania j

Donde:

Xijt: Logaritmo de las exportaciones del Peru a los paises socios de la UE
PBIit: Logaritmo del PBI per capita del Peru

PBI jt: Logaritmo del PBI per cépita de los paises de la UE

Distanciaijt: Logaritmo de la distancia entre el Per( y el pais de la UE

ACUE: Acuerdo Comercial entre el Per y la UE
17



TCRB ijt: Tipo de Cambio Real Bilateral del Per con respecto al pais de la UE
Landlocked: Acceso restringido a la costa

Lejaniaj: Logaritmo de los TMRC de los paises de la UE

Siguiendo el capitulo 7, se realizaron las siguientes pruebas para obtener la

especificacion adecuada del modelo.

Primero, se realizaron los diferentes test de raiz unitaria para identificar el
problema de estacionariedad. Estas indicaron que las variables en logaritmo no

presentaban raiz unitaria.

Luego, para el tratamiento del problema de la multicolinealidad entre las variables
explicativas se observo el R cuadrado, este indica el valor de 77 por ciento lo cual indica,
a primera vista, la inexistencia de multicolinealidad. Asi mismo, se realizo la prueba VIF
para observar si existe el problema de multicolinealidad entre las variables explicativas;
si tomamos el valor VIF, en conjunto, es menor a 10, por lo tanto no existe
multicolinealidad. Ademas, la tolerancia, 1/VIF, no es cercano a cero (Anexo 5). En

resumen podemaos inferir que no existe el problema de multicolinealidad.

Posteriormente se realizo la prueba de Hausman para tener conocimiento sobre el
tipo de panel data que se debe de utilizar. El resultado indica que con una prob>chi2 de
0.8374 se rechaza la hipdtesis nula (Anexo 6), es decir, el modelo a seguir es efectos
aleatorios.

Luego se hizo el test de Wald para identificar si existe 0 no el problema de
heterocedasticidad en el modelo. El resultado indica que si existe ya que se rechaza la

hipdtesis nula con un prob < chi2 de 0.000 (Anexo 7)

Finalmente se realizd el test de Wooldridge para explicar si el problema de
autocorrelacion esta presente en el modelo. El resultado obtenido indica, con un prob >
F de 0.0055, que se rechaza la hipdtesis nula, es decir, si existe problema de

autocorrelacion de primer orden (Anexo 8).

Después de haber corregidos el problema de multicolinealidad,

heterocedasticidad y autocorrelacion de primer orden, los resultados son los siguientes:
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Tabla 7.1

Resultados econométricos

X ijt Efectos Aleatorios
PBI it 0.4630437 ***
PBI jt 1.20837 ***
Distancia ijt -1.809731 ***
ACUE 0.1397409 ***
TCRB ijt -0.3853219 ***
Landlocked -2.429572 ***
Lejania -0.0433541

Nota: *** p < 0.01, ** p < 0.05y * p < 0.1. Mayor detalle en el Anexo 9

En suma los estimadores de las variables estan alineados con la teoria econdémica;
ademas, éstas son significativas de manera individual al nivel del 1 por ciento salvo la
variable lejania del pais importador, lo cual indica que no influyé sobre las exportaciones

peruanas a la UE en el periodo de estudio.

Tal como indica la teoria, se espera que se comercie mas con los paises grandes
que con los pequefios. Por lo tanto, el PBI per capita del socio comercial es determinante
para las exportaciones peruanas, su coeficiente indica que ante un aumento de 10 por
ciento del ingreso per cépita del pais importador genere un incremento del 12 por ciento
de la variable dependiente. Asi mismo, el PBI per cépita del Perd es significativo de modo
que el aumento en 10 por ciento ocasiona un crecimiento de 4 por ciento de las
exportaciones peruanas manteniendo lo demas constante. Estos resultados indican que la
renta per capita del importador es mas fuerte que la del Per( debido a que la mayor parte
de las exportaciones peruanas tienen como destino paises desarrollados. Este resultado es
similar al encontrado por los autores Bacaria-Colom et al. (2013) y Correia (2008) cuyas
investigaciones se basan en el acuerdo comercial entre paises como México y Colombia
en relacién con la Unidn Europea respectivamente, observandose que la elasticidad del
estimador del ingreso del pais exportador e importador es positiva y esta en torno a la

unidad.
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De igual manera, siguiendo la teoria del modelo de gravedad, la distancia, como
proxy de los costos de transporte, es determinante para las exportaciones peruanas, su
coeficiente explaya que un incremento en 10 por ciento de la distancia entre dos paises
implica un decrecimiento del 18 por ciento, ceteris paribus. Esto es resultado de la
ineficiencia logistica, para ser mas claros, la inexistencia de parques industriales
eficientes que ayuden a mejorar los costos de transporte. Los valores de este coeficiente
es compartido con la mayoria de los autores de los cuales se basa la presente

investigacion.

Respecto al acuerdo comercial entre el Per( y la UE, ésta indica que si ha sido
significativa para las exportaciones peruanas y esta alineada a la teoria econdémica ya que
influye de manera positiva. Segun los resultados encontrados, si el Pert pone en vigencia
un acuerdo comercial con un determinado pais, sus exportaciones incrementaran en 13
por ciento, ceteris paribus. Del mismo modo, el coeficiente encontrado evidencia una
clara similitud con los autores Correia (2008), Bacaria-Colom (2013), Ordofiez et al.
(2015) y Serrano, Martinez y Rodriguez (2015) que evaluaron el impacto de un acuerdo

comercial y encontraron un impacto positivo sobre el flujo comercial.

Examinando la variable landlocked o sin acceso a la costa, el resultado comprob6
que esta influy6d de manera negativa sobre las exportaciones peruanas y siguio la teoria
econdmica puesto que si uno de los paises no tiene acceso a la costa los costes de
transporte se elevan. Su coeficiente indica que si el Pert exporta a un pais sin acceso al
mar, sus exportaciones disminuirian en un 24 por ciento. Tal es el caso de aquellas
economias como Luxemburgo y Austria que, a pesar de tener un ingreso per capita mayor
al promedio de paises estudiados, no representan a los principales destinos de las

exportaciones del Perd.

Para finalizar, el resultado del tipo de cambio real bilateral tiene relacion
significativa y negativa tal como indica la teoria. Su coeficiente evidencié que ante una
apreciacion del tipo de cambio real bilateral en 1 por ciento, las exportaciones peruanas
disminuyan en 0.3 por ciento, manteniendo lo demas constante. Es decir, ante una
disminucion del tipo de cambio real se espera que las exportaciones peruanas actlen de
la misma manera porque a partir del afio 2011 hasta el 2017 ocurrié un descenso del tipo

de cambio nominal, teniendo como causa principal a la crisis del euro.
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RECOMENDACIONES

A lo largo del siglo XXI el Per ha aumentado sus exportaciones, en parte, a su apertura
comercial con el mundo a través de acuerdos comerciales, tratados de libre comercio,
acuerdos de complementacién econémica y acuerdos de integracion comercial, en
especial, con la Unién Europea. Sin embargo, como hemos observado a lo largo del caso
de estudio, es necesario el enfoque de las politicas econdmicas hacia otros aspectos que
también son significativas e impactan en las exportaciones peruanas debido a que el
efecto de los tratados comerciales no es de forma inmediata y existen externalidades,
como crisis mundiales o variacion de los precios internacionales, que no la permiten

actuar de forma eficaz.

En tal sentido, las recomendaciones estarian enfocadas, en primer lugar, al
fortalecimiento de las relaciones comerciales con la UE ya que este bloque econémico
incorpora paises con un elevado PBI per capita como Luxemburgo, Dinamarca, Suecia e
Irlanda pero que no son los principales destinos de las exportaciones del Perd, por lo
tanto, podrian ser considerados como oportunidades no aprovechadas por los productos
peruanos. Asi mismo, gestionar un plan de diversificacion productiva para no depender
de los minerales ni del consumo periodico de estos. Por lo tanto, las exportaciones
peruanas dejarian de depender de los productos mineros tradicionales y se encaminarian
por la mayor exportacion de productos no tradicionales y aprovechar las oportunidades
que brinda el mercado de la UE.

Finalmente, ante el elevado impacto de la variable distancia, la inversién en
infraestructura y el desarrollo de parques industriales es determinante en busca de atenuar
el costo de transporte de las mercancias para que estas sean competitivas en el mercado
exterior ya que, siguiendo a (COMEXPERU, 2018) , los parques industriales son espacios
habilitados para la actividad industrial y son determinantes para promover el crecimiento

econdmico debido a que generan incentivos para la investigacion (parr. 1).
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Anexo 1: Tipo de cambio real bilateral

Siguiendo la guia metodoldgica de la Nota Semanal del Banco Central de Reserva

del Peru el tipo de cambio real bilateral se calcula de la siguiente manera:

S/.
TCRpii=Eum.i X IPCi
IPCperi

Donde:

S,
E v.m. : indice de Tipo de cambio nominal del nuevo sol respecto a la unidad

monetaria del pais i
IPC: Indice de precios al consumidor del pais i

IPCpera - Indice de precios al consumidor del Per(

Anexo 2: Indice de lejania

El indice de lejania es el proxy a la variable TRMC. Tomando a Head y Mayer

(2003) como referencia, este se mide de la siguiente manera:

Lejaniai =X distancia ij
PBI j/ PBI mundo

Donde:
Distancia ij: Distancia entre el paisiy j
PBI j: PBI del pais j

PBI mundo: PBI del mundo
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Anexo 3: Primera corrida econométrica

Estimated covariances = 28 Number of obs = 504
Estimated autocorrelations = 1 Number of groups = 28
Estimated coefficients = ] Time periods = 18
Wald chi2 (8} = 1374.56
Prob = chi2 = B.0008
1¥i]g Coef. S5td. Err. z P=|z| [95% Conf. Intervall
LPBIi .5088219 .1156247 4.480 B.o00 .2822017 . 7354422
LFBIj 1.337267 .B563952 23.71 g.008 1.226734 1.4477499
LDhij 2.08229 1.336893 1.58 8.134 -. 6179728 4.622553
ACUE 2236747 .8731928 3.06 B.oe2 .BBB21495 .3671299
TCRBij -. 5026859 .BB447495 -5.85 g.008 -. 6682626 -.3371892
Common_Language 1.573665 .2487031 6.54 g.008 1.16818495 2.045434
landlocked -2.586975 .2401475 -10.44 B.o00 -2.977655 -2.836294
LLejania_j .1578781 .22159194 8.71 8.479 -.277BB39 .5920241
_cans -51.108188 13.76223 -3.71 g.008 -78.07456 -24.1276

Anexo 4: Paises incluidos

Paises adheridos al analisis

Brasil

Canada

Suiza

Chile

China

Ecuador

India

Japén

Corea del Sur

Panama

Estados Unidos
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Anexo 5: Prueba de multicolinealidad

Source 55 df M5 Number of obs = 782
F(7, 604) = 33B.66
Model 6154.36484 7 B79.194978 Prob = F = f.0000
Residual 1801.67445 694  2.5960727 R-squared = 0.7735
Adj R-squared = B.7713
Total 7956.0383 781 11.3495568 Root MSE = 1.6112
1¥ij Coef. Std. Err. t P>t [95% Conf. Intervall]
LPBIi 2616589 .1533589 1.71 @.088 -.B8394522 5627539
LPBI; 1.345677 0351634 38.27 g.o0o0 1.276638 1.414717
Dij -2.075655 .1175011 -17.66 B.o00 -2.306355 -1.844954
ACUE .1399258 . 158547 0.88 B.378 -.1713635 .4512151
TCRBij -.4B66652 .0498336 -9.77 p.oon -.5845078 -.38BB226
landlocked -1.936814 1727455 -11.21 g.008 -2.275981 -1.597648
lLejania_j . 6944853 .5198497 1.34 8.182 -.3261813 1.715152
_cons -31.56588 9.87954 -3.20 g.ae1 -50.96325 -12.16851
. estat vif
Variable VIF 1/VIF
LPBIi 1.70 B.588125
ACUE 1.62 B.619039
lLejania_j 1.52 8.657331
TCRBij 1.33 B8.754619
LPBI; 1.15 B.BGEB4TT
10ij 1.086 B.946712
landlocked 1.a85 8.951986
Mean VIF 1.35
Anexo 6: Prueba de Hausman
—— Coefficients
(b} (B) Ib-B) sqrtidiag(V_b-V_B})
FE RE Difference 5.E.
LPBIi 5192404 .379957 .1392834 1825656
LPBI] 1.817498 1.228983 -.2034B5 154291
ACUE 2221597 2115483 . 01861495 8176153
TCRBij -.4777188 -.5423837 0646649 .B6908173
LLejania_j .5556438 .582B8B79 -.0272441 .B391889

B =

Test: Ho:

chi2(5)

Prob=chi2

inconsistent under Ha,

= consistent under Ho and Ha;
efficient under Ho;

obtai
obtai

difference in coefficients not systematic

(b-B)' [(V_b-V_B)~(-1)1(b-B)

2.088
B.8374

ned from xtreg
ned from xtreg
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Anexo 7: Prueba de heterocedasticidad

Modified Wald test for groupwise heteroskedasticity
in fixed effect regression model

He: sigmaii)*2 = sigma™2? for all 1

chi2 (39) = 43595.59
Prob=chi2 = B.eoa0

Anexo 8: Prueba de autocorrelacién de primer orden

Wooldridge test for autocorrelation in panel data
HB: no first order autocorrelation
Fi 1, i8) = B.668
Prob = F = 8.0855

Anexo 9: Segunda corrida econométrica

Cross-sectional time-series FGLS regression

Coefficients: generalized least squares

Panels: heteroskedastic

Correlation: common AR(1l) coefficient for all panels (@.8001)
Estimated covariances = 39 Number of obs = 782
Estimated autocorrelations = NMumber of groups = 39
Estimated coefficients = B Time periods = 18
Wald chi2(7} = 1698.21
Prob = chi2 = B.oooa
LXij Coef. Std. Err. z P=|z| [95% Conf. Interval]
LPBIi .4630437 .BB1lBEB 5.66 f.o00 .3025854 6235082
LPBIj 1.208371 .B416327 29.82 f.008 1.126772 1.28997
1Dij -1.809731 .BBB3163 -22.53 f.o08 -1.967148 -1.652314
ACUE .1387409 .B397094 3.52 f.o00 .B61912 .2175699
TCRBij -.3853219 .B832714 -11.78 f.008 -.44944082 -.3212035
landlocked -2.429572 L2932871 -B.28 f.o08 -3.004405 -1.85474
LLejania_j -.B8433541 .18B85279 -8.23 B.818 -.412862 .3261538
_cons -208.994087 4.827238 -5.21 f.008 -28.88731 -13.100883




